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i.  المقررعامة عن معلومات General information about the course: 

1.  
 اسم المقرر

Course Title التسويق الرياضيالعلاقات العامة و  

2.  
 رمز المقرر ورقمه

Course Code and Number PE 4225 

3.  
 ررالساعات المعتمدة للمق

Credit Hours 

 Credit Hoursالساعات المعتمدة 
 الإجمالي
Total محاضرات 

Lecture 
 عملي

Practical 
 /تمارينسمنار

Seminar/Tutorial 

 2 ـــ ـــ 2

4.  
 المستوى والفصل الدراسي
Study Level and Semester المستوى الرابع ـــ الفصل الثاني 

5.  
 دت()إن وجالمقرر المتطلبات السابقة 

Pre-requisites (if any) 
 ــــ

6.  
 ()إن وجدتالمتطلبات المصاحبة 

Co-requisites (if any) 
 ــــ

7.  
 المقرردرس له يالبرنامج الذي 

Program (s) in which the course is offered برنامج بكالوريوس التربية الرياضية 

8.  
 لغة تدريس المقرر

Language of teaching the course يةالعرب 

9.  
 نظام الدراسة

Study System فصلي 

11.  
 مواصفات المقررمعد)و( 

Prepared By 
 ا.د / حسين صالح مصلح جعيم

11.  
 مواصفات المقررتاريخ اعتماد 

Date of Approval 
 

ii. وصف المقرر Course Description: 

بالمفاهيم والمعارف الأساسية للتسويق الرياضي ويعُرف اهميةة التسةويق ودور  تزويد الطالب/ة الى المقرر هذا يهدف
الاعةة م وادارة التسةةويق ويةةربط بةةيت اللةةدماا والسةةلا والبضةةانا والادواا للمبةةتت البمةةري بةةالبطولاا والمباريةةاا 

الرياضةي ويمةارم مةا  التسويق بجز تكاليف بحصر مجالااالرياضية ويحلل السوق الرياضي والممتري والرعاة وي
الرياضةية ويكةوت دةادر علةى اسةتلدام وسةانل التواصةل الاجتمةاعي  بالمؤسسةاا التسةويق الزم ء اسةتعرا  سسةاليب

 .  والمبكة المعلوماتية
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iii. مخرجات تعلم المقرر Course Intended Learning Outcomes (CILOs): 

 :أن على قادرا /ةالطالب يكون سوف المقرر دراسة من الانتهاء بعد

a1 – اهمية التسويق الرياضي ودور الاع م الرياضي. يعُرف 

a2 – .يحدد المفاهيم الأساسية واللاصة بالتسويق الرياضي وادارة السوق 

b1 – ية.يربط بيت اللدماا والسلا والبضانا والادواا للمبتت البمري بالبطولاا والمبارياا الرياض 

b2 –  .يحلل اساسياا ولصانص السوق الرياضي و الممتري والرعاة 

c1 – .يطور اللطط والافكار لدى الهيناا الرياضية حول المبتجاا الرياضية 

c2 –  .يبجز لطة تسويقية لتسويق مبتجاا رياضية  

d1 – وافق ما الاساليب الدولية.تتوالاتحاداا الرياضية  يمارم الالريت في اعداد بموذج لأساليب التسويق للأبدية 

d2     – .يستلدم مبكة المعلوماا لزيادة المهاراا الذاتية  

iv.  المقرر مع مخرجات التعلم للبرنامج تعلممخرجات مواءمة: 
Alignment of CILOs (Course Intended Learning Outcomes) to PILOs (Program Intended Learning Outcomes  (  

 المقصودة من المقرر مخرجات التعلم
(Course Intended Learning Outcomes) 

مخرجات التعلم المقصودة من 
 البرنامج

(Program Intended Learning Outcomes  (  
a
1 

 الرياضي ودور الاعلام الرياضي.يعُرف اهمية التسويق 
A1 

a
2 

 يحدد المفاهيم الأساسية والخاصة بالتسويق الرياضي وادارة السوق.
A1- A4 

b
1 

ي برررالبطولات برررين الخررردمات والسرررلع والبضرررالع والادوات للمنرررتج الب رررريرررربط 

 .والمباريات الرياضية
                   B2 –  B3 

b
2 

 الم تري والرعاة. اساسيات وخصالص السوق الرياضي و يحلل
                   B1 –B2- B5 

c
1 

 ل المنتجات الرياضية.يطور الخطط والافكار لدى الهيلات الرياضية حو
C1- C2-C4 

c
2 

 رياضية.  منتجاتينجز خطة تسويقية لتسويق 
          C1-C2-C3-C4 

d
1 

والاتحرادات الرياضرية  للأنديرةالتسرويق  لأسراليبي ارك الاخرين في اعداد نموذج 

 توافق مع الاساليب الدولية.ت
            D2- D4 –D5 

d
2 

 ة المهارات الذاتية. يستخدم  بكة المعلومات لزياد
           D2- D4   
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 باستراتيجيات التعليم والتعلم والتقويم مخرجات التعلم مواءمة
Alignment of CILOs to Teaching and Assessment Strategies 

 :والتقويم التعليم والتعلم باستراتيجية (المعارف والفهممخرجات تعلم المقرر )مواءمة أولا: 
First: Alignment of Knowledge and Understanding CILOs 

 مخرجات المقرر/ المعرفة والفهم
Knowledge and Understanding CILOs 

 التدريساستراتيجية 
Teaching Strategies 

 التقويم استراتيجية
Assessment Strategies 

a1  الرياضي ودور الاعلام الرياضي.يعُرف اهمية التسويق 
  اضرةالمح -

 .والمناقشة الحوار -

 .الذاتي والتعلم التكاليف -

 التعاوني التعلم -

 .الذهني العصف -

 .التحريرية الاختبارات -

 .الشفهية الاختبارات -

 الفردييية التكيياليف تقييارير تقييييم -

 .والجماعية

 القصيييييييييييييييرة الاختبييييييييييييييارات -

 (.الكوزات)

a2 
يحدد المفاهيم الأساسية والخاصة بالتسويق الرياضي 

 .وادارة السوق

 التدريس والتقويم:     ةباستراتيجي (المهارات الذهنيةمخرجات تعلم المقرر )مواءمة ثانيا: 
Second: Alignment of Intellectual Skills CILOs                              

 / المهارات الذهنيةالمقررمخرجات 
Intellectual Skills CILOs 

 التدريساستراتيجية 
Teaching Strategies 

 استراتيجية التقويم
Assessment Strategies 

b1 
بين الخدمات والسلع والبضالع والادوات للمنتج يربط 

 .ي بالبطولات والمباريات الرياضيةالب ر

 المحاضرة -
 الحوار والمناق ة. -
 العصف الذهني.-
 التعلم الذاتي-
 .حل الم كلات -
 مجموعات العمل.المهام والتكاليف و-

 ات التحريرية.لاختبارا -

 الاختبارات القصيرة. -

 .تقييم التقارير -

b2 
الم تري اساسيات وخصالص السوق الرياضي و يحلل

 والرعاة.

 :والتقويمتدريس ال باستراتيجية المهنية والعملية(المهارات مخرجات تعلم المقرر )مواءمة  ثالثا:
Third: Alignment of Professional and Practical Skills CILOs 

 المهارات المهنية والعمليةمخرجات المقرر/ 
Professional and Practical Skills CILOs 

 التدريساستراتيجية 
Teaching Strategies 

 استراتيجية التقويم
Assessment Strategies 

c1 
يطور الخطط والافكار لدى الهيلات الرياضية حول 

 المنتجات الرياضية.

   التطبيقيةالعروض  -
 طبيقات العملية والتكاليف.الت -
 حل الم كلات. -
 التعلم التعاوني -
 الحوار والمناق ة. -
 التعلم الذاتي -

 ملاحظة الاداء.-

 الاختبارات التحريرية.-

تقييم تقارير الواجبات -

 والتكليفات التطبيقية.

 رياضية.  منتجاتينجز خطة تسويقية لتسويق  c2 الاختبارات الشفهية.-

     التدريس والتقويم: ةرجات تعلم المقرر )المهارات العامة( باستراتيجيمخمواءمة رابعا: 
 Fourth: Alignment of Transferable (General) Skills CILOs 

 مخرجات المقرر 
Transferable (General) Skills CILOs 

 التدريساستراتيجية 
Teaching Strategies 

 استراتيجية التقويم
Assessment Strategies 

d1 
التسويق  لأساليبي ارك الاخرين في اعداد نموذج 

وافق مع الاساليب تتوالاتحادات الرياضية  للأندية

 الدولية.

 الحوار والمناقشة -

 التعلم الذاتي -

 التعلم التعاوني. -

 المهام والتكاليف. -

 تبادل الخبرات بين الزملاء -

 ملاحظة الأداء.-

تقيييييييييم تقيييييييارير التكليفيييييييات -

 .والبرامج

 العروض التقديمية. تقييم-
d2  .يستخدم  بكة المعلومات لزيادة المهارات الذاتية 
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v.  محتوى المقررموضوعات Course Content 

                                                       Theoretical Aspectالنظري الجانب  موضوعات أولا:

 الرقم

Order 

الموضوعات 

 الرئيسة/ الوحدات

Topic List / 

Units 

 التفصيليةالموضوعات 

Sub Topics List 

عدد 

 الأسابيع 
Number 

of Weeks 

الساعات 

 الفعلية
Contact 

Hours 

مخرجات رموز 

 التعلم للمقرر

(CILOs) 

1 
 الرياضي التسويق

 

  مدلل تاريلي للتسويق 

 الرياضي التسويق تعريف 
2w 4 a1-d1 

 الرياضي التسويق سهمية. 

 الرياضي التسويق في ع مالإ دور. 

2 
 التسويق إدارة

 

  الرياضية بالمؤسساا الرياضي التسويق إدارة 
 والمبتت البمري الرياضي للمبتت المامل المفهوم  

2w 4 
a1- a2- b2– 

c2  والسلع اللدماا 
  والأدواتالبضائع 

3 
 الحدث الرياضي

 (والمباراة البطولة)
 

 الأفكار 
  الرياضية الهينة 

3w 6 a1-b2– c2  الأساسي المبتت  

 الإضافي المبتت 

 الرياضي المبتت لطط 
 الرياضي للمبتت التسويقية السياساا 

 الرياضي السوق 4

 البهاني غير الممتري 
 التاجر الممتري 
 اللدمي الممتري 

2 W 4 b1- c1-c4 
  الدولي الممتري 
  الرعاة 
 

5 

 

 الرياضي التسويق سساليب
 الرياضية سساابالمؤ

 

 

  والإع ت الدعاية حقوق تسويق 
  التليفزيوبي التسويق 
  2 والمبارياا البطولاا تسويق W 

 
4 

a1 - b1-b2 -  

c1-c2-d2  ال عبيت  تسويق 
 والاجتماعية الرياضية المبمناا تسويق 

 واللارجي الداللي للجمهور اللدماا تسويق 

6 
 الرياضي التسويق مجالاا

 

 وسدواا م بة  علةى الإعة توالمبتجةاا  علةى والمةعاراا لع مةاال الترليص 
 الرياضية المبمآا على الإع تو ال عبيت

  الةةدلول تةةذاكر عانةةدااوالرياضةةية  الهينةةاا فةةي واللةةدماا المرافةةق اسةةتامار 
  .والمباسباا للمبارياا

  الرياضية والمباسباا للأبمطة والتلفزيوبي الإذاعي البث حقوق 
 الرياضية بالأبمطة اللاصة والبرامت والبمراا المطبوعاا في الإع ت    

 الأبدية لدى سساسيا عبصرا   الاحتراف سصبح حيث ال عبيت، تسويق 

2 w 4 a3-c2-d2 

 مراجعة عامة 7

 
 ما سبق دراسته 
 

1 w 2 a1 –a2a3- 
b1-b2 – c1 
– c2 -  d1– 

d2 
عدد الأسابيع والساعات الفعليةاجمالي   

 Number of Weeks /and Contact Hours Per Semester 
14 28 === 
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                                                  Practical Aspectالعملي  الجانب موضوعات ثانيا:

 الرقم

Order 

 / تدريباتالتجارب العملية
Practical / Tutorials topics 

 عدد الأسابيع
Number of 

Weeks 

الساعات 

 ةالفعلي
Contact 

Hours 

 رموز مخرجات التعلم
Course ILOs 

1     

2     

3     

4     

5     

6     

 اجمالي الأسابيع والساعات الفعلية
Number of Weeks /and Contact Hours Per Semester   === 

 
 

vi. والتكليفات الانشطة Tasks and Assignments: 

 م
No 

 / التكليفالانشطة 
Assignments/ Tasks 

نوع التكليف 
 )فردي/ تعاوني(

الدرجة 

 المستحقة

Mark 

أسبوع 

 التنفيذ
Week Due 

 خرجات التعلمم

CILOs 

(symbols) 

– W 5 a2- b2– c1 2 فردي ورقة دراسية 1
c2 – d1  

 W 7 b1 – c1 3 فردي ورقة دراسية 2

 W 10 5 فردي ورقة دراسية 3
a1-a2 - b1-
b2- c1- c2 

 === == Total Score  10 إجمالي الدرجة 

 

 

 :Teaching Strategies التدريساستراتيجيات 
 التفاعلية المحاضرة Lectures 

 والمناقشة الحوار discussion 

 الذهني العصف Brainstorming 

 المشكلات حل Problem solving 

 العملية العروضو المحاكاة Simulation Method Practical presentations&                 

 العملي التطبيق Practical in computer Lab (Lab works) 

           والتكاليف والمهام الم روعات projects 

           الذاتي التعلم Self-learning 

 التعاوني التعلم Cooperative Learning  

 الزملاء بين الخبرات تبادل 
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vii. التعلم تقييم Learning Assessment: 

 الرقم

No. 
 أنشطة التقييم 

Assessment Tasks 
 التقييم وعبأس

Week due 
 الدرجة
Mark 

 ةدرجة النهائيالنسبة الدرجة إلى 
Proportion of Final Assessment 

 مخرجات التعلم
CILOs (symbols) 

1 
 التكليفات والواجبات

 Tasks and Assignments 
W 5- W 7- W 10 10 11% 

a1-a2 - b1-b2 
c1- c2 

 a2- b2– c2 –c2 %5 5 ـــ Quiz( 1كوز) 2

3 
 اختبار نصف الفصل

Midterm Exam 
W8 20 20% 

a1-a2 - b1-b2 
c1- c2 – d2 

 a2- b2– c2 –c2 %5 5 ــــ Quiz( 2كوز) 4

5 
 اختبار نهاية الفصل )عملي(

Final Exam (practical) 
 ــــ ــــــ ـــــ ـــــ

6 
 اختبار نهاية الفصل )نظري(

Final Exam (theoretical) 
W16 60 01% 

a1-a2 - b1-b2 
c1- c2 – d2 

 Total  100 100 الإجمالي% === 

 
 

المراجع للمقرر )اسم المؤلف، سنة النشر، اسم الكتاب،  : كتابةLearning Resources مصادر التعلم

 دار النشر، بلد النشر(.

 تزيد عن مرجعين( )لا: Required Textbook(s) المراجع الرئيسة .1

م  الاسييتثمار والتسييويق فييي التربييية البدنييية والرياضييية  دار الوفيياء لييدنيا 2116حسيين احمييد الشييافعي   -

   جمهورية مصر العربية1الطباعة والنشر ط

 :Essential References المراجع المساندة .2

 هورية مصر العربيةم  أسس التسويق الرياضي  المكتبة العصرية  المنصورة جم2115سعد شلبي 

 .Electronic Materials and Web Sites etc المصادر الإلكترونية ومواقع الإنترنت... .3

www.google.com           (www.mgs.gov.dz)       
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

http://www.google.com/
http://www.mgs.gov.dz/
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viii. ياسات المتبعة في المقررالضوابط والس Course Policies 
 بعد الرجوع للوالح الجامعة يتم كتابة السياسة العامة للمقرر فيما يتعلق بالآتي:

 : Class Attendanceسياسة حضور الفعاليات التعليمية  1

 % من المحاضرات ويحرم في حال عدم الوفاء بذلك.75يلتزم الطالب بحضور -
% ويرتم اقررار 52رر تقريرا بحضور وغياب الطلاب للقسم ويحرم الطالب من دخول الامتحان فري حرال تجراوز البيراب يقدم أستاذ المق-

 الحرمان من مجلس القسم.

 :Tardyالحضور المتأخر  2

ت يحرذر عرن ثرلاث مررايرادة إذا ترأخر ز، وللطالب حضور المحاضرة إذا تأخر لمدة ربع ساعة لثلاث مرات في الفصرل الدراسري يسمح-

 المحاضرة. دخول يمنع من الالتزاموعند عدم ،  فويا من أستاذ المقرر

 :Exam Attendance/Punctualityضوابط الامتحان  3

 ( دقيقة من بدء الامتحان 52لا يسمح للطالب دخول الامتحان النهالي إذا تأخر مقدار )-
 ة بنظام الامتحان في الكلية.إذا تبيب الطالب عن الامتحان النهالي تطبق اللوالح الخاص-

 :Assignments & Projectsالتعيينات والم اريع  4

 ضوابط تنفيذ التكليفات وتسليمها.و يحدد أستاذ المقرر نوع التعيينات في بداية الفصل ويحدد مواعيد تسليمها-
 ي تأخر في تسليمه.يحرم من درجة التكليف الذ المحددموعد ال عنإذا تأخر الطالب في تسليم التكليفات -

 :Cheating البش 5

 لالحة  ؤون الطلاب. عليه في حال ثبوت قيام الطالب بالبش في الامتحان النصفي أو النهالي تطبق-
 في التكليفات والم اريع يحرم من الدرجة المخصصة للتكليف.بالبش او النقل في حال ثبوت قيام الطالب -

 لأداء الامتحان نيابة عنه تطبق اللالحة الخاصة بذلك طالبوجود  خص ينتحل  خصية حالة  في- :Plagiarismالانتحال  6

 :Other policiesسياسات أخرى  7

 الخ ....أي سياسات أخرى مثل استخدام الموبايل أو مواعيد تسليم التكليفات -
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 مقم2121/ 2119 العام الجامعي

 (1اللغة الإنجليزية )رر: 

 )اختياري( التسويق الرياضيالعلاقات العامة و :خطة مقرر
i. معلومات عن أستاذ المقرر Information about Faculty Member Responsible for the Course 

 الاسم
Name 

 صالح مصلح جعيم حسيند/ ا.
 )أسبوعيا(الساعات المكتبية 

Office Hours 
 

 المكان ورقم الهاتف
Location &Telephone No.   771717172-مدينة الثورة  –صنعاء 

 السبت

SAT 

 الأحد

SUN 

 الاثنين

MON 

 الثلاثاء

TUE 

 الأربعاء

WED 

 الخميس

THU 

 البريد الإلكتروني
E-mail 

Juaim2003@gmail.com       

 

ii.  معلومات عامة عن المقررGeneral information about the course: 

 اسم المقرر  .1
Course Title 

 التسويق الرياضيالعلاقات العامة و

 ورقمه ررمز المقر  .2
Course Code and Number 

PE 4225 

 الساعات المعتمدة للمقرر  .3
Credit Hours 

 Credit Hoursالساعات المعتمدة 
 المجموع

Total محاضرات 
Lecture 

 عملي
Practical 

 /تمارينسمنار
Seminar/Tutorial 

 2 ـــ ـــ 2

 المستوى والفصل الدراسي  .4
Study Level and Semester  الفصل الأول –المستوى الثالث  

 ر )إن وجدت(المتطلبات السابقة للمقر  .5
Pre-requisites  لا توجد 

 توجدلا  Co –requisite (وجدت)إن المتطلبات المصاحبة   .6

س المقرر البرنامج/ البرامج التي يتم فيها تدري  .7
Program (s) in which the course is offered التربية الرياضية 

 لغة تدريس المقرر  .8
Language of teaching the course العربية 

 مكان تدريس المقرر  .9
Location of teaching the course كلية التربية الرياضية 

 

 ن فعليتين خلال التدريس.الساعة المعتمدة للعملي وللتمارين تساوى ساعتي: ملاحظة

iii. وصف المقرر Course Description: 

بالمفاهيم والمعارف الأساسية للتسويق الرياضي ويعُرف اهميةة التسةويق ودور  تزويد الطالب/ة الى المقرر هذا يهدف
اريةةاا الاعةة م وادارة التسةةويق ويةةربط بةةيت اللةةدماا والسةةلا والبضةةانا والادواا للمبةةتت البمةةري بةةالبطولاا والمب

الرياضةي ويمةارم مةا  التسويق الرياضية ويحلل السوق الرياضي والممتري والرعاة ويبجز تكاليف بحصر مجالاا
الرياضةية ويكةوت دةادر علةى اسةتلدام وسةانل التواصةل الاجتمةاعي  بالمؤسسةاا التسةويق الزم ء اسةتعرا  سسةاليب

 .والمبكة المعلوماتية
 

mailto:Juaim2003@gmail.com
mailto:Juaim2003@gmail.com
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i.  محتوى المقررCourse Content: 

 :Theoretical Aspeetاولا: الموضوعات النظرية 

 الرقم

Order 

الموضوعات الرئيسة/ 

 الوحدات

Topic List / 

Units 

 الموضوعات التفصيلية

Sub Topics List 

 الاسبوع

Week 

Due 

 الساعات الفعلية

Contact 

Hours 

1 
 الرياضي التسويق

 

  مدلل تاريلي للتسويق 

 الرياضي التسويق تعريف 
1w 2 

 الرياضي التسويق سهمية. 

 الرياضي التسويق في الإع م دور. 
2w 2 

2 
 التسويق إدارة

 

 الرياضية بالمؤسساا الرياضي يقالتسو إدارة 

 الرياضي والمبتت البمري للمبتت المامل المفهوم 
3w 2 

  اللدماا والسلا 

  والأدوااالبضانا 
4w 2 

3 
 الحدث الرياضي

 (والمباراة البطولة)
 

  الأفكار 

  الرياضية الهينة 
5w 2 

 الأساسي  المبتت 

 الإضافي المبتت 
6w 2 

  الرياضي المبتت لطط 

 الرياضي للمبتت التسويقية اسااالسي 
7w 2 

4  )8 امتحات بصف الفصل )بظريw 2 

 الرياضي السوق 5

 البهاني غير الممتري 

 التاجر الممتري 

 اللدمي الممتري 

9w 2 

 الدولي الممتري 

  الرعاة 
 

 
10w 2 

 

 

 

ix. مخرجات تعلم المقرر Course Intended Learning Outcomes (CILOs): 

 :أن على /ة قادرا الطالب يكون سوف المقرر دراسة من الانتهاء بعد

a1 – الرياضي الاعلام ودور الرياضي التسويق اهمية يعُرف. 

a2 – السوق وادارة الرياضي بالتسويق والخاصة الأساسية المفاهيم يحدد. 

b1 – الرياضية والمباريات بالبطولات الب ري للمنتج دواتوالا والبضالع والسلع الخدمات بين يربط. 

b2 – والرعاة الم تري و الرياضي السوق وخصالص اساسيات يحلل . 

c1 – الرياضية المنتجات حول الرياضية الهيلات لدى والافكار الخطط يطور. 

c2 – رياضية منتجات لتسويق تسويقية خطة ينجز .  

d1 – الدولية الاساليب مع وافقتت الرياضية والاتحادات للأندية التسويق لأساليب ذجنمو اعداد في الاخرين ي ارك. 

d2      – الذاتية المهارات لزيادة المعلومات  بكة يستخدم. 
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6 

 
 الرياضي التسويق سساليب

 الرياضية بالمؤسساا

 والإع ت الدعاية حقوق تسويق 

  التليفزيوبي يقالتسو 

  والمبارياا البطولاا تسويق 

11w 2 

  ال عبيت تسويق 

  والاجتماعية الرياضية المبمناا تسويق 

 واللارجي الداللي للجمهور اللدماا تسويق 

12w 2 

7 
 الرياضي التسويق مجالاا

 

 وسدواا م بة  علةى المبتجةاا والإعة ت علةى والمةعاراا لع مةاال الترليص 
 الرياضية المبمآا على  تالإعو ال عبيت

  الةةةدلول تةةذاكر الرياضةةية وعانةةداا الهينةةاا فةةي واللةةدماا المرافةةق اسةةتامار 
  والمباسباا. للمبارياا

13w 2 

  الرياضية والمباسباا للأبمطة والتلفزيوبي الإذاعي البث حقوق 
 الرياضية بالأبمطة اللاصة والبرامت والبمراا المطبوعاا في الإع ت    

 الأبدية لدى سساسيا عبصرا   الاحتراف سصبح حيث ال عبيت، تسويق 

14w 2 

8  15 لما سبق دراسته مراجعة عامةw 2 

9  )16 اختبار نهاية الفصل )نظريw 2 

عدد الأسابيع والساعات الفعليةاجمالي   
 Number of Weeks /and Contact Hours Per Semester 

10 32 

 

 

                                                  Practical Aspectي العمل الجانب موضوعات ثانيا:

 الرقم

Order 
 / تدريباتالتجارب العملية

Practical / Tutorials topics 

 عدد الأسابيع
Number of 

Weeks 

الساعات 

 الفعلية
Contact 

Hours 

 رموز مخرجات التعلم
Course ILOs 

1     

2     

3     

4     

5     

6     

 اجمالي الأسابيع والساعات الفعلية
Number of Weeks /and Contact Hours Per Semester   === 
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x. والتكليفات الانشطة Tasks and Assignments: 

 م
No 

 / التكليفالانشطة 
Assignments/ Tasks 

نوع التكليف 
 )فردي/ تعاوني(

الدرجة 

 المستحقة

Mark 

أسبوع 

 التنفيذ
Week Due 

 خرجات التعلمم

CILOs 

(symbols) 

 ورقة دراسية 1
– W 5 a2- b2– c1 2 فردي

c2 – d1  

 W 7 b1 – c1 3 فردي ورقة دراسية 2

 ورقة دراسية 3
 W 10 5 فردي

a1-a2 - b1-
b2- c1- c2 

 === == Total Score  10 إجمالي الدرجة 

 

xi. التعلم تقييم Learning Assessment: 

 الرقم

No. 
 أنشطة التقييم 

Assessment Tasks 

 وعبأس

 التقييم
Week due 

 الدرجة
Mark 

الدرجة إلى نسبة 

 ةدرجة النهائيال
Proportion of 

Final Assessment 

 مخرجات التعلم
CILOs (symbols) 

1 
 التكليفات والواجبات

 Tasks and Assignments 
W 5- W 7- 

W 10 10 11% 
a1-a2 - b1-b2 

c1- c2 

 a2- b2– c2 –c2 %5 5 ـــ Quiz( 1كوز) 2

3 
 اختبار نصف الفصل

Midterm Exam 
W8 20 20% 

a1-a2 - b1-b2 
c1- c2 – d2 

 a2- b2– c2 –c2 %5 5 ــــ Quiz( 2كوز) 4

5 
 اختبار نهاية الفصل )عملي(

Final Exam (practical) 
 ــــ ــــــ ـــــ ـــــ

6 
 اختبار نهاية الفصل )نظري(

Final Exam (theoretical) 
W16 60 01% 

a1-a2 - b1-b2 
c1- c2 – d2 

 Total  100 100 الإجمالي% === 

 

  

 :Teaching Strategies التدريساستراتيجيات 
 التفاعلية المحاضرة Lectures 

 والمناقشة الحوار discussion 

 الذهني العصف Brainstorming 

 المشكلات حل Problem solving 

 العملية العروضو المحاكاة Simulation Method Practical presentations&                 

 العملي التطبيق Practical in computer Lab (Lab works) 

           والتكاليف والمهام الم روعات projects 

          الذاتي التعلم Self-learning 

 التعاوني التعلم Cooperative Learning  

 الزملاء بين الخبرات تبادل 



         

 رئيس الجامعة      مركز التطوير وضمان الجودة             عميد         عميد الكلية          نائب العميد لشؤون الجودة        رئيس القسم         

 أ.د/ القاسم عباس                                             هدى العمادا.م.د/                       مطهر يا.م.د/ نجيب جعيم        ا.م.د/ عبد الغن       ا.م.د/ نجيب جعيم 

 
12 

 الجمهوريـــة اليمنــــية

 وزارة التعليـم العـالــي والبحث العلمي
 جامعة صنعاء

 كلية التربية الرياضية

 المراجع للمقرر )اسم المؤلف، سنة النشر، اسم الكتاب، دار النشر، بلد النشر(. : كتابةLearning Resources مصادر التعلم

 تزيد عن مرجعين( )لا :Required Textbook(s) المراجع الرئيسة .1
   جمهورية مصر العربية1ربية البدنية والرياضية  دار الوفاء لدنيا الطباعة والنشر طم  الاستثمار والتسويق في الت2116حسن احمد الشافعي   -

 :Essential References المراجع المساندة .2
 م  أسس التسويق الرياضي  المكتبة العصرية  المنصورة جمهورية مصر العربية2115سعد شلبي 

 .Electronic Materials and Web Sites etc المصادر الإلكترونية ومواقع الإنترنت... .3
www.google.com           (www.mgs.gov.dz)       

 

i. الضوابط والسياسات المتبعة في المقرر Course Policies 
 مة للمقرر فيما يتعلق بالآتي:بعد الرجوع للوالح الجامعة يتم كتابة السياسة العا

 : Class Attendanceسياسة حضور الفعاليات التعليمية  1

 % من المحاضرات ويحرم في حال عدم الوفاء بذلك.75يلتزم الطالب بحضور -
ويرتم اقررار % 52يقدم أستاذ المقرر تقريرا بحضور وغياب الطلاب للقسم ويحرم الطالب من دخول الامتحان فري حرال تجراوز البيراب -

 الحرمان من مجلس القسم.

 :Tardyالحضور المتأخر  2

عرن ثرلاث مررات يحرذر يرادة إذا ترأخر ز، وللطالب حضور المحاضرة إذا تأخر لمدة ربع ساعة لثلاث مرات في الفصرل الدراسري يسمح-

 المحاضرة. دخول يمنع من الالتزاموعند عدم ،  فويا من أستاذ المقرر

 :Exam Attendance/Punctualityضوابط الامتحان  3

 ( دقيقة من بدء الامتحان 52لا يسمح للطالب دخول الامتحان النهالي إذا تأخر مقدار )-
 إذا تبيب الطالب عن الامتحان النهالي تطبق اللوالح الخاصة بنظام الامتحان في الكلية.-

 :Assignments & Projectsالتعيينات والم اريع  4

 ضوابط تنفيذ التكليفات وتسليمها.و المقرر نوع التعيينات في بداية الفصل ويحدد مواعيد تسليمهايحدد أستاذ -
 يحرم من درجة التكليف الذي تأخر في تسليمه. المحددموعد ال عنإذا تأخر الطالب في تسليم التكليفات -

 :Cheating البش 5

 لالحة  ؤون الطلاب. عليه و النهالي تطبقفي حال ثبوت قيام الطالب بالبش في الامتحان النصفي أ-
 في التكليفات والم اريع يحرم من الدرجة المخصصة للتكليف.بالبش او النقل في حال ثبوت قيام الطالب -

 لأداء الامتحان نيابة عنه تطبق اللالحة الخاصة بذلك طالبحالة وجود  خص ينتحل  خصية  في- :Plagiarismالانتحال  6

 :Other policiesى سياسات أخر 7

 الخ ....أي سياسات أخرى مثل استخدام الموبايل أو مواعيد تسليم التكليفات -

 
 

http://www.google.com/
http://www.mgs.gov.dz/

